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REGIONAL

Morgan Stanley, el prin-
cipal colocador de la 

salida a bolsa de Facebook, 
compensará a los inversio-
nistas que pagaron de más 
cuando compraron acciones 
de la red social, según una 
fuente cercana al asunto. 
El título cerró el jueves en 
US$33,03, un alza de 3,22% 
frente a la jornada anterior, 
aunque por debajo de su 
precio de debut de US$38.
n Bolt-Peters, firma de 
diseño de sitios web anun-
ció que se fusionará con 
Facebook bajo el modelo 
conocido como “adquisi-
ción-contratación”, bajo el 
cual los trabajadores man-
tienen su empleo, pero la 
firma adquirida desaparece.  
Facebook ha hecho varias 
de estas compras en los 
últimos meses para sumar 
profesionales talentosos a 
su nómina. No se revelaron 
los términos financieros.
n Georges Plassat asu-
mió ayer la presidencia de 
Carrefour, cuatro semanas 
antes de lo programado. 
El ejecutivo reemplazará a 
Lars Olofsson a la cabeza 
de la empresa francesa, la 
segunda cadena de super-
mercados del mundo, con la 
misión de revivir las ganan-
cias de sus hipermercados 
en Europa, China y Brasil.

n Shell extendió su oferta de 
US$1.600 millones por Cove 
Energy hasta el 13 de junio, 
luego de que su propuesta 
original por la firma de 
exploración británica fuera 
superada en 9,1% por la 
tailandesa PTT. La petrolera 
anglo-holandesa dijo que 
evalúa sus opciones.
n Chesapeake, energética 
estadounidense, venderá 
activos de crudo y gas en 
EE.UU. como parte de su 
esfuerzo por recaudar 
US$11.500 millones este 
año que le ayuden a reducir 
su deuda y financiar su 
costosa incursión en yaci-
mientos de gas de esquisto. 
No se especificaron cifras.
n Sony, gigante japonés 
de electrónicos y entre-
tenimiento, anunció que 
venderá su participación 
en la empresa conjunta que 
tiene con su compatriota 
Sharp para fabricar pan-
tallas LCD. Por su parte, 
Sharp dijo que la socie-
dad, SDP, fusionará sus 
operaciones con las de las 
empresas niponas Toppan 
Printing y Dai Nippon.
n Siemens evalúa sacar 
a bolsa su división de 
iluminación Osram en el 
tercer trimestre, reveló 
su director financiero, Joe 
Kaeser.

General Electric acordó 
pagar US$300 millones 

por una participación de 
0,8% en el conglomerado in-
dustrial brasileño EBX, pro-
piedad del empresario Eike 
Batista. EBX está recaudan-
do dinero para reforzar sus 
finanzas y diversificarse 
hacia otras industrias.
n Petrobras, petrolera 
estatal brasileña, confirmó 
que un bloque en aguas 
profundas en la Cuenca de 
Campos tiene reservas re-
cuperables de más de 1.000 
millones de equivalente de 
petróleo. 
n Perú recibirá transfe-
rencias de tecnología de 
Corea del Sur con el fin 
de fortalecer la marina y 
la fuerza aérea del país 
sudamericano, informó el 
canciller surcoreano, Kim 
Sung-hwan, quien está de 
visita en Lima. 

n BBVA, segundo banco es-
pañol por valor de mercado, 
indicó que estudia la poten-
cial venta de sus operacio-
nes de administración de 
pensiones en México, Chile, 
Colombia y Perú en los 
próximos trimestres, como 
parte de un esfuerzo por 
concentrarse en su princi-
pal negocio bancario.
n Newmont, minera 
estadounidense, informó 
que retrasó el lanzamiento 
de su proyecto de cobre y 
oro Minas Congas en Perú, 
valorado en US$4.800 mi-
llones. La empresa preveía 
comenzar a producir a 
fines de 2014 o comienzos 
de 2015, pero lo pospuso 
para 2017 debido a presio-
nes de quienes se oponen 
al proyecto por cuestiones 
medioambientales.
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What’s News—
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Nuevos nubarrones ensom-
brecen el horizonte de la econo-
mía mundial. 

El jueves, los indicadores que 
miden el ánimo de las empresas 
en Europa descendieron y los re-
portes de los gerentes de compras 
de los grandes fabricantes de todo 
el mundo fueron negativos. China, 
la segunda economía del mundo, 
registró su séptima caída conse-
cutiva en un importante índice de 
actividad manufacturera mien-
tras que Estados Unidos anunció 
que las empresas estaban dismi-
nuyendo sus pedidos de compu-
tadoras, aviones, metales fabrica-
dos y otros bienes duraderos.

La oleada de cifras pesimistas 
ha dado lugar a una nueva pre-
ocupación: que la actividad eco-
nómica se esté debilitando en for-
ma sincronizada en todo el mundo 
y no solamente en unos cuantos 
mercados. 

Europa, que podría sufrir la re-
tirada de Grecia de la zona euro y 
dificultades fiscales más amplias, 
es el epicentro de la angustia eco-
nómica global, pero las turbulen-
cias también se están producien-
do en India, Sudáfrica, Brasil y 
otras partes del mundo.

Cuando la economía mundial 
marcha como es debido, el creci-
miento sincronizado se retroali-
menta y expande la prosperidad. 
Pero los bajones también pueden 
interconectarse y reforzarse mu-
tuamente y la economía mundial 
se ha visto plagada de ellos desde 
la crisis financiera de 2008.

Las malas noticias han gol-
peado a los mercados. El índice 
MSCI, que mide el desempeño de 
las bolsas mundiales, acumula 
un retroceso de más de 9% des-
de mediados de marzo. La cotiza-
ción del petróleo, otro indicador 
de demanda global, ha caído 15% 
este mes. 

El debilitamiento económico 
podría intensificar las presiones 
para que las autoridades estimu-
len la economía. La Reserva Fe-
deral de EE.UU. no ha indicado 
si se inclina a poner en marchas 
nuevas medidas. Las autoridades 
europeas, a su vez, están bajo una 
gran presión para relajar las po-
líticas de austeridad y China eva-

lúa formas de apuntalar el creci-
miento. 

“Prácticamente todos los mer-
cados industriales en los que par-
ticipamos… son débiles”, lamen-
tó Gary Hendrickson, presidente 
ejecutivo de Valspar Corp., un pro-
veedor global de pintura de Min-
neapolis, durante una conferencia 
con analistas. La firma anunció un 
salto de 36% en su ganancia tri-
mestral, pero sus proyecciones 
para el resto del año decepciona-
ron a los inversionistas y el precio 
de la acción cayó. 

La última señal de debilidad 
económica en China fue el índice 
de gerentes de compra elabora-
do por HSBC que, en una lectura 
preliminar, cayó a 48,7 en mayo 
frente a 49,3 en abril. Cualquier 
cifra por debajo de 50 implica una 
contracción.  

  Lonmin PLC, el tercer produc-
tor de platino del mundo, acaba 
de advertir que podría reducir el 
gasto de capital en sus minas en 

Sudáfrica ante el debilitamiento 
de la demanda por el metal.La 
producción manufacturera cayó 
súbitamente 2,7% anualizado en 
marzo, según las estadísticas ofi-
ciales del país.

Infosys Ltd., el gigante indio 
de tercerización, sufrió un decli-
ve de 1,9% en su facturación en 
dólares en el primer trimestre, su 
primer descenso trimestral desde 
2009.  La compañía prevé un cre-
cimiento inferior a 10% para el ac-
tual año fiscal, lo cual se conside-
ra flojo para sus estándares. S.D. 
Shibulal, su presidente ejecutivo, 
manifestó en abril que muchos de 
los clientes de la industria de ser-
vicios financieros en EE.UU. toman 
sus decisiones de gasto de mes en 
mes, en vez de anualmente, y que 
la escasa inversión en tecnología 
es preocupante.

Los pedidos de computadoras 
y productos relacionados bajaron 
3,1% en abril en EE.UU., frente a 
un mes antes, tras perder 3,7% en 

marzo, reportó el Departamento 
de Comercio. 

Informatica Corp., fabrican-
te californiano de software que 
ayuda a las empresas a integrar 
datos, observa ventas más débi-
les en Europa, especialmente en el 
sector público, dijo su presidente 
ejecutivo, Sohaib Abbasi, duran-
te una conferencia del sector esta 
semana. En el primer trimestre de 
2011, la compañía cerró un par de 
acuerdos de US$1 millón con go-
biernos europeos. En el mismo 
lapso de este año, no ha conse-
guido ninguno, indicó.

Las ventas a los gobiernos eu-
ropeos representaron 1% de los in-
gresos del primer trimestre, por 
debajo del margen típico de entre 
3% y 5%, dijo Abbasi. 

“Las medidas de austeridad 
han tenido un impacto”, aseguró. 
De todos modos, la compañía de-
tecta un crecimiento de dos dígi-
tos en otras regiones, incluyendo 
América Latina y Asia-Pacífico.

Surgen signos de un enfriamiento  
sincronizado de la economía global

La Unión Europea se queja ante la OMC por las leyes de importación de Argentina 
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BRUSELAS—La Unión Euro-
pea tiene planes de presentar hoy 
viernes una queja ante la Organiza-
ción Mundial del Comercio contra 
las regulaciones argentinas a las 
importaciones, como parte de un 
plan para presionar a la presiden-
ta Cristina Fernández de Kirchner 
por las políticas económicas que 
ha implementado recientemente 
y que han causado la ira de las ma-
yores economías del mundo.

Funcionarios de la UE aseguran 
que la decisión de Argentina el mes 
pasado de nacionalizar al produc-
tor de gas y petróleo YPF SA, una 
unidad de la petrolera española 
Repsol YPF SA, fue la más reciente 
de una serie de medidas del gobier-
no de Fernández de Kirchner que 
han afectado a los inversionistas y 
fabricantes extranjeros. 

La queja que la UE presentará 

ante la OMC, el árbitro de las dis-
putas comerciales, no mencionará 
la nacionalización de YPF, la cual 
no infringe las reglas de la organi-
zación, con sede en Ginebra, Suiza, 
según indicaron dos funcionarios 
europeos. No obstante, la nacio-
nalización ha convencido a los 
funcionarios del bloque que se 
necesita tomar medidas más fir-
mes para mejorar la deteriorada 
relación económica entre Europa 
y Argentina. 

“Repsol fue la gota que derra-
mó el vaso”, dijo un funcionario de 
la UE al tanto de la queja y quien 
prefirió no dar su nombre debido 
a que el documento aún no es pú-
blico.

La queja, que según el funcio-
nario será interpuesta por la Comi-
sión Europea, el brazo ejecutivo de 
la UE, dará inicio a un largo proce-
so en la OMC. El primer paso con-
voca a las dos partes a negociar. Si 

después de 60 días no logran llegar 
a un acuerdo, la OMC designará un 
panel de jueces para que escuchen 
los argumentos. Una decisión del 
panel podría tomar años. Después 
de esto, ambas partes 
tendrán la oportunidad 
de apelar.

Si la UE gana el caso 
en la instancia final, las 
reglas internacionales 
de comercio le permiti-
rían imponer aranceles 
a los bienes argentinos. 
Eso tendría un podero-
so impacto en el país 
austral: los 27 países 
de la UE son el segun-
do mercado para las ex-
portaciones argentinas 
después de Brasil. La soya y otros 
productos agrícolas son los prin-
cipales componentes de esta re-
lación comercial.

La queja cuestionará las regu-

laciones y políticas que según la 
UE cierran el mercado argentino 
a las importaciones de bienes, dijo 
el funcionario europeo. Argentina 
requiere que los importadores ob-

tengan una licencia del 
gobierno, la cual no se 
renueva automática-
mente, para productos 
que van desde autos 
hasta electrónicos, un 
complicado proceso que 
según la UE desalienta a 
las empresas a comprar 
productos extranjeros.  

Los importadores 
también deben regis-
trarse con el gobierno 
argentino, el cual usa 
estos procedimientos 

para escrutar las actividades co-
merciales de los importadores y 
posiblemente presionarlos para 
que no importen más de lo que 
exportan, según el funcionario 

de la UE. El proceso es arbitrario, 
poco transparente y parece infrin-
gir las reglas de la OMC, aseguró 
el representante europeo.

En febrero, la comisión dijo que 
el sistema de licencias de importa-
ción de Argentina le costó US$147 
millones a las empresas europeas 
entre enero y septiembre del año 
pasado. El gobierno de Fernández 
de Kirchner dice que las firmas se 
someten voluntariamente a limitar 
sus importaciones bajo el acuerdo 
de licenciamiento, aunque sus so-
cios comerciales son escépticos al 
respecto. Es más, Argentina ase-
gura que las reglas del comercio 
internacional, vigiladas por la 
OMC, dejan en desventaja a los 
países en desarrollo. 

El ministro de Relaciones Ex-
teriores de Argentina, Héctor Ti-
merman, dijo en un comunicado 
después de una reunión el jueves 
con el director general de la OMC, 

Pascal Lamy, que los países más 
desarrollados mantienen prácti-
cas proteccionistas en agricultura 
que “afectan seriamente al mundo 
en desarrollo”, incluso a medida 
que caen los aranceles sobre los 
bienes industriales, para el bene-
ficio de los países más ricos.

En marzo, la UE, Estados Uni-
dos, Japón, Australia, Canadá y 
otros 10 países presentaron una 
fuerte declaración ante la OMC en 
la que criticaban las políticas de 
control de importaciones de Ar-
gentina. 

Aunque la disputa por la na-
cionalización de YPF no será 
mencionada en la queja, la UE 
espera que eleve la presión sobre 
Argentina para que reconsidere 
la decisión. España y Argentina 
están librando su propia bata-
lla legal bajo los términos de un 
acuerdo de inversión indepen-
diente entre los dos países. 

Cristina Fernández 
de Kirchner

Las opciones de estímulo de China 
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A medida que se acumulan 
evidencias de que la economía 
china continuó desacelerándose 
en mayo, Beijing está delineando 
medidas para impulsar el creci-
miento, incluyendo recortes im-
positivos dirigidos a sectores 
específicos y apoyo a industrias 
selectas como la de tecnología 
energética.

A pesar de los preocupantes 
datos económicos, los analistas 
dicen que un programa masi-
vo de estímulo, como el que se 
implementó durante la crisis fi-
nanciera global de 2008 y 2009, 
que dependía de préstamos ban-
carios dirigidos por el Estado 
para apuntalar las inversiones, 
es poco probable. 

En su lugar, Beijing adoptará 
una variedad de iniciativas a lo 
largo de varias áreas que espe-
ra complementen su esfuerzo a 
largo plazo para transformarse 
en una economía más resisten-
te y moderna, impulsada por el 
consumo, la innovación y la acti-
vidad del sector privado. 

Sin embargo, sigue habien-
do un grave riesgo de que los 
acontecimientos en el resto del 
mundo, particularmente una 
potencial salida de Grecia de la 
zona euro, provoquen un decli-
ve más pronunciado en China. En 
ese caso, dicen los economistas, 
Beijing todavía podría intervenir 
con un paquete de estímulo más 
fuerte, aunque posiblemente a 
expensas de su transformación 
económica general.

“Si el crecimiento y la inver-
sión no repuntan pronto, el sec-
tor estatal se verá sometido a una 
gran presión para que comience a 
gastar”, escribió Mark Williams, 
economista de la firma de investi-
gación Capital Economics en una 
nota a inversionistas. “La posibi-
lidad de que la economía se en-
carrile hacia una estructura más 
sostenible e impulsada por los 
consumidores, aún es remota”.

China parece decidida a ex-
pandir una reforma impositi-
va lanzada a principios de año 
en Shanghai, por la que ciertos 
sectores de servicios pasaron de 
pagar un impuesto a empresas a 

pagar uno al valor agregado, re-
cibiendo así un recorte sustan-
cial. Ese sistema probablemente 
será ampliado al resto del país 
en el transcurso de los próximos 
dos años, dijo Lachlan Wolfers, 
un socio de KPMG China, que ha 
colaborado con el gobierno en 
esta reforma. 

Por su parte, el ministerio de 
Industria y Tecnología de la In-
formación de China emitió un 
comunicado el jueves en el que 
hace un llamado a acabar con las 
comisiones administrativas que 
se  cobran a las pequeñas empre-
sas, así como una serie de multas 
y cargos impuestos por los go-
biernos locales. 

El miércoles, el Consejo Es-
tatal de China se comprometió 
a implementar reformas estruc-
turales tributarias para aliviar la 
carga financiera de las empresas 
locales. Sin embargo, no entregó 
detalles. 

Con todo, el enfoque relativa-
mente precavido de Beijing hacia 
el estímulo todavía podría verse 
desbaratado por lo que suceda en 
el resto del mundo.
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Desaceleración industrial
Lecturas preliminares de los índices de manufactura de 

mayo muestran que la actividad se contrae en China y 

en la zona euro y se desacelera en EE.UU.

Fuente: Departmento de Comercio de EE.UU. The Wall Street Journal

Se reduce el gasto
Los nuevos pedidos de bienes de capital no militares en EE.UU., excluyendo aviones, y que son un 
referente de la inversión empresarial, cayeron en abril frente a marzo. Cifras desestacionalizadas 
en millones de US$
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Artículo en wsjamericas.com

‘Yo soy 132’: Miles de estudiantes mexicanos se suman a un 
movimiento de protesta callejera contra el apoyo de Televisa y 
TV Azteca al candidato presidencial del PRI, Enrique Peña Nieto .
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